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 COMO GANAR DINERO DESDE CASA EN INTERNET

      Información exclusiva sobre como ganar dinero en
                    Internet en diversas actividades y negocios



                   Toda clase de actividades, trabajos y negocios, como              
                      actividades manuales en casa, recepcion de e-mails, 
                      encuestas, franquicias sin local, cursos y servicios 
                      gratis, negocios on line, comercio electronico, domi-
                      nios, posicionamiento en buscadores, etc.

            



                                                                                                     

                                                                                                                                          

                                                    
                                               INTRODUCCION

El mundo de Internet es un mercado ILIMITADO. Todo es POSIBLE en Internet pero
tenemos que ser realistas y tener un ojo muy CRITICO para distinguir el grano de la
paja y las buenas ofertas de los fraudes (ver nuestro sección FRAUDES)
En la información que a continuación le damos figuran las más importantes direccio-
nes y empresas que ofrecen posibilidad para ganar dinero desde casa en Internet. Las direcciones que han levantado las más minima sospecha de actuar FRAUDU-
LENTAMENTE  han sido EXCLUIDAS de esta guia. Siempre existe la posibilidad de que alguna haya escapado a este control, de forma que siempre será su BUEN
CRITERIO el que le haga  decidirse por un sitio u otro.
Esta guía es ORIENTATIVA y facilita los contactos. El autor de esta publicación de-
clina responsabilidades de posibles LITIGIOS entre colaboradores y empresas.

                     LOS SISTEMAS MAS FACILES PARA GANAR DINERO

Producto estrella: Gana de 200 a 1000 euros mes en Internet leyendo e-mails. ¡Es
posible! Ingresa en nuestro multipack GOLDEN E-MAIL. Te explicamos como y te adelantamos que es completamente gratis. Date de alta en : 
                                       www.multisolucionesnet.com/goldenemail
A continuación te damos direcciones donde es mas fácil ganar dinero en Internet:
---Por leer e-mails: www.es-facil.com/ganar/alta?id=64366356
---Por dar opiniones sobre productos: www.ciao.es/reg.php?AffiliateId=517454
                                                                  www.acop.com  
---Por leer correos electronicos:  www.geomail.com
                                                        www.navemail.com/php/home.php?ref=joalga
---Sorteos: www.ignifuge.com 
---Varias actividades en casa : www.ganadinerodesdetucasa.com
                                                     www.comoganardinerodesdecasa.com
---Dinero aprendiendo y contestando a preguntas: www.itpaystolearn.com
---Dinero por navegar: www.accesogold.com
                                       www.cashfiesta.com ( 1 dolar por una hora navegando en 
                                                                             Internet. Hasta 200 dolares en ofertas)
                                       www.dearriba.com 
---Dinero por buscar en Internet: www.searchtimes.com
---Empresas americanas que pagan muy bien por encuestas: www.alladvantage.com
                                                                                                         www.getpaid4.com
                                                                                                         www.mvalue.com
---Empresa seria para ganar dinero en Internet: www.consupermiso.com
---Varias oportunidades interesantes: www.trabajosdesdetucasa.com  
---Novedades trabajos desde casa: www.trabajosencasa.es 
                                                             LA BOLSA

Ganar dinero en la bolsa es fácil, pero tambien es fácil perderlo.
Para que sea fácil ganarlo, lo que tienes que hacer es  DOMINAR LA BOLSA y para ello tendrás que formarte en todos los secretos de la bolsa. Esta formación es GRATIS.
La podrás adquirir en: www.invertia.com
                                       www.intereconomia.com
                                       www.basefinanciera.com
Accede a los epígrafes: FORMACION  y a FOROS (que es donde mas se aprende).

                                       
SERVICIOS Y PRODUCTOS GRATIS

En Internet algunos servicios y productos hay que pagarlos como es natural, pero
otros son completamente GRATIS y buscando se encuentran cosas muy interesan-
tes:                                                                                                                                       

---Muestras gratis : www.regalosdirectos.com
---anuncios y varios servicios gratis: www.recursosgratis.com
---Cargar imágenes gratis: es.magix-photos.com
---Internet gratis: www.freeinternetspain.com
---Todo gratis : www.tecnopolis.net/gratis/
---Grandes ofertas gratis: www.ofertilandia.com/logratis/
                                            www.timonel.com.ar/gratis.html

                                              CURSOS Y FORMACION GRATIS

Gran variedad de estudios y diplomas GRATIS: www.aulafacil.com
                                                                                  www.auladic.org
                                                                                  www.areaint.com
                                                                                  www.mansioningles.com  (ingles)
                                                                                  www.qcurso.com
                                                                                  www.curso.deoferta.info
                                                                                  www.cursosgratis.biz

                                                       OTRAS OPCIONES

Produce electricidad en tu casa, tejado, terraza, jardin o parcela rustica para vender-
la a la Red electrica. Precio garantizado 0,43 euros Kwh.
Información: www.eyaer.com  o  Tlf: 912208294.

Gana dinero poniendo anuncios en tu coche. En la carrocería y sin dañarla. Puedes
ganar hasta 300 euros mes.
Información: www.publi-route.com
                       www.vistamotion.com

Si alquilas un coche y no te importa que este lleve publicidad en la carrocería, te ahorrarás mas de la mitad.
Información: www.apachas.com

Trabajos en cruceros de lujo, Usa, Canada, Australia, Gran Bretaña, Europa.
Información: www.multiserviciosnet.com

                                                              TELETRABAJO

Diversas actividades: www.teletrabajo.es
                                      www.centraldetrabajo.com
                                      www.teletrabajo.nu
                                      www.multiofertasweb.com


                                                         
                                                     FRAUDES EN INTERNET

Te informamos de los 10 fraudes que mas se dan en Internet:

1.- Las subastas: Algunas son fraudulentas. Con productos con precios muy bajos
      y una vez se envia el dinero, se reciben productos diferentes o nada en absoluto.
2.- Servicios de Internet: Al principio se reciben ofertas gratis. La aceptación lleva
     implicita el compromiso de contrato a largo plazo.
3.- Las tarjetas de credito: Dar el numero de la tarjeta Visa no es seguro al cien por
     ciento. Se expone uno a recibir pagos no solicitados.
4.- Conexión a un 803: Principalmente en las paginas para adultos se corre el riesgo
     de que te hagan una conexión fraudulenta a una linea 803 a traves de un dialer.
5.- Servicios gratuitos: Se ofrece una pagina personalizada y gratuita durante un 
     periodo de 30 dias. Los consumidores descubren que se les ha cargado facturas
     a pesar de no haber pedido una prorroga en el servicio.
6.- Ventas piramidales: Ofertas de ganar mucho dinero de manera facil con produc-
     tos que no existen.
7.- Viajes y vacaciones: Algunas paginas ofrecen viajes y vacaciones a precios de
     ganga que no corresponden a la realidad.
8.- Oportunidades de negocio: En la red abundan ofertas para ganar fortunas invir-
     tiendo en un negocio que acaba convirtiendose en una estafa.
9.- Inversiones: Promesas de inversiones con grandes beneficios. No es recomen-
     dable fiarse de las paginas que garantizan inversiones con seguridad del 100%
     de rendimiento.
10.-Productos y medicinas milagro: Prometen curar toda clase de dolencias inclu-
      so el cancer, aprovechandose de la mala situación de las personas.

NORMAS DE SEGURIDAD CUANDO ACCEDA A SU CUENTA BANCARIA 
                                     A TRAVES DE INTERNET

Debes de saber que si tienes acceso a tu cuenta corriente bancaria a traves de 
Internet, tu acceso es muy frágil, esto es, es muy facil para un HACKER robarte tus
claves, acceder a tu cuenta y sacar fraudulentamente tus fondos de tu cuenta.

Aunque normalmente los bancos suelen devolver el dinero detraido fraudulenta-
mente (ya que no desean mala publicidad) mejor CURARSE EN SALUD.

Para ello: 
1.- Nunca su banco te enviara por correo electronico, solicitud alguna para que
     informe de sus datos personales, ni de sus claves, etc. Si lo recibes es de alguien
     con fines fraudulentos.
2.- Instala y manten siempre al dia y activo un firewall y un programa antivirus.
3.- Cierre su conexión a Internet y apague el ordenador una vez terminada su sesion
     con conexión a su cuenta on line.
4.- Compruebe que aquellas paginas web en las que debes de introducir información
     confidencial, sean sitios seguros (con el candado y/o la llave) y que empiezan por
     https:
5.- No realizar descargas desde aquellos sitios que no sean de su plena confianza.
6.- Nunca ejecutes un archivo adjunto a un mensaje de correo electronico si no está
     seguro de su fiabilidad.


7.- Rechaza aquellos archivos de los chats o grupos de noticias que no hayas solici-
     tado previamente.                 

                                               FRANQUICIAS SIN LOCAL

Te facilitamos oportunidades de negocios tipo FRANQUICIAS. No necesitas local,
solamente una pequeña inversion teniendo un potencial de alto rendimiento.

Sector Construccion. Empresa: Swisher. 
Información y contacto: www.swisher.com  ---Tlf: 916-590-197

Sector Fotografia. Empresa: Dinamix.
Información y contacto: www.dinamix.org  ---Tlf: 913-592-727

Sector Fotografia aerea. Empresa: MRW Fotografia aerea
Información y contacto: www.mrw-fotografia.com ----Tlf: 932-609-800

Sector Fotografia. Empresa: Trimage
Información y contacto: www.trimage3d.com  --- Tlf: 913-592-727

Sector Hosteleria. Vinos. Empresa: Personal Wines.
Información y contacto: www.personal-wines.com ---Tlf: 913-454-552

Sector Limpieza. Empresa: Jane King.
Información y contacto: www.janikingspain.com ---Tlf: 933-443-328



Sector Limpieza. Empresa: Qmfor Systems.
Información y contacto: www.quimforsystems.com ---Tlf: 963-346-106

Sector Limpieza. Empresa: Servicemaster.
Información y contacto: www.servicemaster.es ---  Tlf. 902-100-003

Sector Limpieza. Empresa: Stainbusters.
Información y contacto: www.stainbusters.com 

Sector Oficina y Papeleria. Empresa: Elephant House.
Información y contacto: Tlf: 913-005-615

Sector Parques de Ocio. Empresa: Ciencia Divertida.
Información y contacto: www.cienciadivertida.com --- Tlf: 917-450865

Sector Automóvil. Empresa: Rayas
Información y contacto: www.rayas.com 

Sector Tiendas especializadas. Empresa: Artimage.
Información y contacto. www.artimage.com 

Sector Tiendas especializadas. Empresa: Multimagen
Información y contacto: www.multimagen.com ---Tlf: 917-976-552


Sector Tiendas especializadas. Empresa: Telemo.
Información y contacto: www.telemo.com ---Tlf: 981-783-669



                               ENCONTRAR TRABAJO EN INTERNET

Para encontrar un trabajo convencional en Internet , hay varias direcciones web
recomendadas por su eficacia:

--- 40.000 ofertas : www.infojobs.net
--- Para apuntarse y recibir las ofertas : www.trabajos.com
--- Primer empleo : www.primerempleo.com
--- Central de muchas webs de trabajo : www.civileng.com/trabajo.htm
--- Como buscar trabajo en internet : www.abcdatos.com/tutoriales/tutorial/p276.html
--- Trabajo en cruceros de lujo, Usa, Canada, Australia, Gran Bretaña, Europa:
      www.multiserviciosnet.com/cr
--- Mucha base de datos de España y extranjero: www.monster.es
--- Guia para buscar empleo, curricullums: www.observatorio.umh.es/cas/libro.htm
--- Trabajos de alta remuneración (mas de 3.000 euros):
     www.multiserviciosnet.com/plus
---Trabajo en Londres : www.forolondres.com/trabajo.php
--- Otras webs importantes: www.jekoo.com
                                                www.jobline.es
                                                www.mercaempleo.es
                                                www.todotrabajo.com
                                                www.bolsadetrabajo.com
                                                www.multisolucionesnet.com
                      
                                                                BECAS

--- Recopila toda clase de becas y proporciona otras paginas sobre esta forma
     de ayuda en los estudios de todo el mundo : www.becas.com
--- Web del Ministerio de Educación y Ciencia con todas las convocatorias de 
     becas, requisitos y tramites: www.mec.es/becas.html
--- Becas internacionales: www.iefa.org
--- Buscador educativo: www.educaweb.com

                                                      NEGOCIOS ON LINE

                                Negocios y actividades de alto rendimiento.

---Negocio de viajes : www.liberty-and-travel.net
---Multinivel de alto rendimiento: www.trabajaportucuenta.com
-- 100 mejores negocios : www.100mejores.com/negocios.htm
---Otras webs: www.noestudies.com/ganar.htm
                           www.foroswebgratis.com
                           www.onetoone.es
                           www.negocios-internet.com
                           www.mercadeo.com


                               COMERCIO ELECTRONICO
                                   INTRODUCCION

Si no eres conformista y tu deseo es crear un negocio o empresa en Internet, 
a continuación te damos unas ideas generales:

Para iniciarse en el Comercio Electronico hay que tener claras  las siguientes ideas:

--- Buscar donde hay una necesidad para crear un servicio.
--- Que esa necesidad sea cubierta todavía por pocas empresas o paginas web
--- Para empezar,  en Internet, no se necesita una gran inversion, mas bien pequeña.
--- Asi, un dominio cuesta alrededor de 25 euros y una pagina web se puede hacer 
    gratis (por lo menos al comienzo de tu iniciativa on line).

Direcciones de empresas profesionales en comercio electronico donde podrás sacar 
valiosa información y gratis: www.secretosenred.com
                                                  www.mercadoglobal.com


                            CONFECCION DE UNA PAGINA WEB

Cuando confecciones una pagina web para ofrecer tus servicios on line, te aconse-
jamos que al principio no te gastes mucho dinero en este fin, pues lo primero que
habras de hacer es un TEST para ver si tu negocio tiene aceptación.

Después de hacer el test y si es positivo es cuando habrás de perfeccionar tu pagina 
y hacerla de manera profesional.

La idea general y más importante cuando hagas tu propia pagina web es la de que 
prime el CONTENIDO sobre la IMAGEN, o sea la OBJETIVO sobre la SUBJETIVO.
Huye de muchas imágenes, banners, flash, etc porque aparte de que la gente huye 
de estos artilugios, la pagina tarda mucho más tiempo en cargarse y la gente no esperará y se irá a otra que sea más rapida. Eso por una parte y por otra, los busca-
dores no te posicionarán tu pagina en los primeros puestos pues estos buscadores
penalizan estas practicas.

Direcciones donde tienes toda clase de recursos gratis para un webmaster y para 
crear tu pagina web:
www.recursosgratis.com
www.blogger.com
www.hlrnet.com/paginasgratis.htm
www.solostocks.com
www.mundoenlaces.com/recursos.php
www.gratiswebs.com


                                                           DOMINIOS

Una vez  que has creado tu pagina web, el proximo paso será tener un DOMINIO propio para dar a conocer tu pagina.

Ejemplo de dominio: www.movilesbaratos.com 
Aunque al principio puedes empezar por tener un SUBDOMINIO (que es gratis), no te recomendamos esta opcion ya que un subdominio no da la impresión de seriedad. 
Ejemplo de subdominio: www.movilesbaratos.com/antonioperez  
Y ademas el coste de un dominio es minimo (de 15 a 25 euros año dependiendo de la empresa) y te hará dar una impresión más profesional.
Dominios gratis : www.turincon.com
La empresa más profesional para dominios: www.arsys.es

La más economica con una calidad aceptable: www.dattatec.com . Con esta empresa podrás tambien ganar dinero comercializando sus productos on line. 

         HOSTING O ALOJAMIENTO DE TU DOMINIO Y DE TU PAGINA
 
Una vez tienes tu pagina y tu dominio, habrás de alojarlos en un SERVIDOR , esto es, una especie de vehículo que pueda hacer posible que tu pagina pueda ser vista 
por muchas personas. Este servicio no suele ser caro, dependiendo de la empresa.
La más profesional : www.arsys.es
La más competitiva ya que su precio es bajo y sus servicios altos: 
www.piensasolutions.es
  PALABRAS CLAVE QUE HABRÁS DE EMPLEAR EN TU PAGINA PARA
                         TENER MÁS CLIENTES Y VENDER MÁS

---Rapido
---Garantizado (no riesgo)
---Oferta limitada (50  o 100 primeros pedidos)
---Facil, sencillo
---Testimonios
---Descuento
---Gratis, gratuito, regalo
---Tu o Ud
---Importante
---Nuevo, novedad.

                                  POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES


Una vez tienes tu pagina web, tu dominio y tu servidor el proximo paso es hacer
que tu pagina sea vista por MUCHA GENTE.
De poco te va a servir que tengas una pagina optima si la gente no la ve.
Para ello el metodo mas eficaz es SITUAR TU PAGINA EN LOS BUSCADORES en un
lugar preeminente (del 1 al 20 como maximo) en la búsqueda avanzada cuando se busca una palabra, tema o terminología.

El buscador que emplea el 80% de la gente es GOOGLE por lo que tendrás que con-
centrarte en situar tu pagina web en este buscador principalmente.
Hay otros buscadores como YAHOO, TERRA, AOL, etc pero entre todos abarcan solo un 20% de las búsquedas.


                                      POSICIONAMIENTO WEB EN GOOGLE

Te presentamos un pequeño manual de posicionamiento web en GOOGLE.
Siguiendo estos pasos podrás aparecer en las primeras posiciones de los resulta- dos de Google. Solamente podrás ser la primera posición con mucho trabajo.

El posicionamiento en buscadores se ha convertido en la herramienta mas cotizada
por los webmasters. Aparecer en las primeras posiciones de Google  es muy impor-
tante si quieres tener mucho trafico en tu pagina web, ya que Google responde a casi el 80% de las búsquedas en Internet.

Un buen posicionamiento de una pagina no se consigue ni en dias ni semanas, 
necesitarás meses. Los resultados son a largo plazo.

1.- BUENOS CONTENIDOS. Este es el punto más importante, no solo para aparecer
     en los primeros puestos sino para que la gente visite tu sitio web.
2.- TECNOLOGIA WEB. Estate informado de las ultimas tecnologías en cuanto a ser-
      vidores o programacion para gustar más a Google.
3.- SENCILLEZ. Al robot de Google no le gustan las páginas con excesivas decora-
     ciones y simplemente busca textos legibles y contenidos claros
4.- ALTA EN GOOGLE. El primer paso para conseguir una buena posicion en Google
     es aparecer en el buscador. Descubre como hacerlo.
5.- CONSEGUIR ENLACES. Es lo más importante para obtener un Page Rank alto.
     Intenta aparecer en los principales directorios (Yahoo, Dmoz) y que te enlacen
     desde otros sitios web.
6.- EVITAR PENALIZACIONES. Google sabe que muchas personas le intentan enga-
     ñar y esta empezando a tomar medidas contra paginas web que realizan prácticas
     poco eticas para mejorar su posicionamiento. Informate de cuales son y como 
     evitarlas.
7.- CONSEGUIR AYUDA. El posicionamiento requiere estar informado constantemen-
     te de lo que  se guisa en Google. Tener las ultimas noticias a mano es fundamen-
     tal. Te aconsejamos estés en contacto con FOROS, que es donde más se apren-
     de de la experiencia de los demás. Te aconsejamos el mejor foro que hay en la 
     red para este tema: www.google.dirson.com 
8.- TERMINOS SEO. Algunos de los terminos y palabras con los que podrás entender
      más facilmente toda la documentacion referente al posicionamiento en buscado-
      res.
         ESTRATEGIAS DE MERCADO EN INTERNET PARA TENER UN                                                                                                             
                                              SITIO WEB EXITOSO

No siempre usar lo ultimo en tecnología es lo más indicado para triunfar en la red.
Piensa siempre en tus visitantes y MANTEN UNA BUENA INTERACTIVIDAD CON ELLOS.
Para evitar fracasos te ofrecemos unos consejos frutos de la experiencia en Internet.

INFORMACION VALIOSA GRATUITA
Los mejores sitios web ofrecen material valioso y asistencia de calidad gratis. En la red es un hecho que quienes comparten información valiosa con sus visitantes tienen mayores probabilidades de mantenerlos en sus páginas.


TENER UN DOMINIO PROPIO
Tener tu propio dominio es una inversion que te da la credibilidad que los visitantes
buscan en un sitio web de carácter comercial.

PAGINA DE ENTRADA LIVIANA
Una pagina con mas de 40 kilobytes (incluidas las imágenes) tarde mucho tiempo en 
cargarse. Los visitantes no tardarán tanto tiempo. Trata de mantener las páginas lo menos pesadas posible, en especial la pagina principal.

ALTERNATIVAS PARA PAGAR
Todo sitio web comercial debe ofrecer variedad de formas de pago y la opcion de 
transacciones seguras  mediante tarjetas de credito. Por otra parte, asegurate de que cada producto o servicio tenga el enlace respectivo a una orden de compra que
pueda ser impresa y luego enviada por correo o fax.
Te sorprenderás al saber cuanta gente prefiere algunas opciones especificas de 
compra y no gasta un solo euro si no satisfaces sus necesidades.

BOLETINES ELECTRONICOS GRATUITOS
Si no tienes una lista de distribución de correo electronico (por suscripción volunta-
ria) para mantener contacto  con tus visitantes y posibles clientes, estas desperdici-
ando tiempo y dinero.
Las cosas son asi de sencillas: la gente compra a las personas que conoce y en quienes confia. Y no hay nada en la red que te permita generar esa confianza como
una publicación electronica en la que puedas mostrar a tus receptores que es bueno
lo que haces.
Un boletín electronico te permitira estar en contacto con tu audiencia y mantenerla
actualizada en tus productos y servicios.
Si mandas ofertas de tus servicios para que la gente compre, hay una estadistica muy importante que dice que:
---con el primer e- mail de tus ofertas compra un 1%
---con el segundo un 1%
---con el tercero un 2%
---con el cuarto un 3%
---con el cuarto un 5%
---con el quinto un 7%
---con el sexto un 8%
--- y con el septimo un 75 %
Fijate en la diferencia. De aquí se deduce que el septimo y octavo e-mail son decisi-
vos pues la gente con la repetición de mensajes se familiariza con ellos al haber una
repetición constante y adquiere la confianza necesaria para comprar.

ENLACES Y DIRECCIONES DE CORREO
Siempre debes facilitar la navegación interna de tu sitio web y entregarle al visitante
los datos de contacto para solicitar información adicional.
Estos dos puntos son de vital importancia para la eficacia de cualquier sitio web.
De ser posible, incluye un mapa de tu sitio y aseguraté de que la navegación sea lo
más sencilla posible.

NAVEGADORES VIEJOS
No todos los clientes potenciales tienen instaladas las ultimas versiones de los pro-
gramas de navegación en sus ordenadores. Por  eso, diseña siempre tu sitio tenien-

do en mente al usuario común y corriente, y no supongas que todos están usando
la última tecnología disponible.

CUIDADO CON EL HOSPEDAJE
¿Tu proveedor de hospedaje te ofrece todas las herramientas requeridas para un sitio web comercial?
¿Te ofrece correos electronicos ilimitados, alias, sistemas de autorespuesta, carrito
de compras, un panel de control para administrar tu sitio web en forma remota, soporte tecnico las 24 horas del dia (todos los dias del año), su propio directorio CGI
y reportes estadisticos, entre otros?

NO ABUSES DE LA TECNOLOGIA
La tarea principal de un sitio web comercial es vender productos o servicios, por lo
que cualquier cosa que lo aleje de este objetivo (sobrecarga de gráficas, Java, musica, empleo de ultima tecnología) deberá de ser considerado como indeseable.
A no ser que seas un diseñador gráfico, las imágenes que tardan eternidades en 
cargar no te van a ayudar a vender. Lo mismo ocurre con las aplicaciones Java y con aditamentos (plug-ins) populares.

¿QUE PIENSAN TUS VISITANTES?
Una de las cosas que con mayor frecuencia se olvida es que es a los visitantes a
quienes tiene que gustarles lo que ven. El resto poco importa.
Te sorprenderás de lo valiosa que es la retroalimentación que tus visitantes te dan
si la solicitas. Recuerda que ellos son tus clientes potenciales, son quienes compran
tus productos o servicios.

COMUNICACIONES EFICIENTES
Las comunicaciones con tus clientes potenciales y clientes actuales son de radical
importancia en sus labores de mercadeo. Dado que en la mayoria de las ocasiones
no conocerás personalmente a tus clientes, necesitarás aprender a explotar al maxi-
mo las ventajas comerciales del correo electronico. Utiliza un buen programa de correo electronico, revisa siempre la ortografia. La primera impresión es la que cuenta.   Acostumbrate a contestar los mensajes de correo electronico siempre, y en
lo posible dentro de las primeras 24 horas de haberlo recibido. Este pequeño detalle
hará una gran diferencia ante los ojos de tus clientes potenciales.

EL TIEMPO ES ORO
No gastes el tiempo buscando estrategias efectivas de mercadeo. Inviertelo aplicandolas.

QUE RESPONDAN POR TI
Imaginate un sistema que envia información instantanea a sus clientes potenciales
y le permite hacerles seguimiento automatizado en los siguientes dias, semanas y meses. Te permitirá gestionar eficazmente tu tiempo, dinero y esfuerzos en el mercado de Internet. Te permitirá mantenerte organizado y ganar dinero.
Por medio de los sistemas de autorespuesta (autorespondedores) de correo electro-
nico, puedes enviar en forma instantanea, listas de precios actualizados, relacion de
productos y servicios o cualquier otro tipo de información que quieras distribuir.

NO MANDAR BASURA POR CORREO
Es muy comun, en especial entre novatos, pensar que el envio masivo de correo
electronico no solicitado (spam) es una estrategia efectiva de mercadeo.

Nada mas lejano de la realidad. El uso del spam es la mejor manera de hacer fraca-
sar tu negocio. Desafortunadamente, muchos no lo creen hasta que no lo viven por
experiencia propia. No hay razon valida para usar el spam como estrategia de mer-
cadeo en Internet. Es lo mismo para publicaciones en foros o grupos de noticias.
Colocar anuncios en grupos a los que no corresponde es equivalente a hacer spam
y tambien es visto con malos ojos por la comunidad de navegantes en la red.
Tu reputación esta primero y la forma de arruinarla es usando el spam

PLANES DE MERCADEO
Asi tengas el mejor producto sobre la faz de la Tierra jamás lo venderás si no lo das
a conocer. Sin promocion no tendrás clientes potenciales y sin clientes potenciales
no habrá ventas.  Primero, debes asegurarte de desarrollar un modelo de negocio
rentable. Hasta tanto no pruebes que tienes un producto o servicio que sea viable y
que tengas  un modelo que genere utilidad, todo lo demás es prematuro.
No pierdas tiempo promocionando a ciegas. Una vez que hayas determinado que tu modelo de negocio funciona, invierte todo tu tiempo promocionandolo.

EL POTENCIAL DE INTERNET
Internet es una herramienta de comunicación, fue creada con este proposito y podrás sacarle el máximo provecho si lo utilizas como tal. Nunca antes habia sido
tan fácil y tan economico para una empresa tener a su alcance a su mercado poten-
cial. Usa el poder de Internet para llegar a millones de consumidores del mundo.
Luego, utiliza este mismo medio para proveer un servicio al cliente que antes era
imposible dar. Usa Internet para recoger información, analizar tu competencia,
comunicarte y compartir recursos con otros.
Si necesitas más información sobre estos u otros temas de comercio electronico
visita el mejor sitio web para ello: www.mercadeoglobal.com 

                             DINERO POR CLICKS EN TU SITIO WEB

Aparte del negocio que tu tengas con tu sitio web, hay otra  forma de incrementar
tus ingresos y que es actuando de AFILIADO  para algunas empresas, poniendo 
publicidad en tu sitio y cobrando por cada click que los visitantes hagan en el anuncio que tu insertes de esa empresa o empresas en cuestion.

A continuación te damos direcciones de las empresas más fiables:
www.tradedoubler.es  
www.netfilia.com
www.geopromos.com
www.sponsormoviles.com
Para estar al dia de todas las ofertas de estas empresas: www.sinblanca.net
                                                                                                  www.eldolar.net
                                                                                                  www.publipagos.com

Para cualquier consulta sobre los temas de esta guia dirigirse a:

ninaperova555@yahoo.es 


 
 

                 COMO MEDIR LA EFICACIA DE UNA PAGINA WEB

Uno de los mayores expertos en análisis del sector informatico, Hill Gurley, lo compara con los inventos de Arquimides, la palanca y la polea. Ambas invenciones
le dieron al hombre la posibilidad de multiplicar la fuerza necesaria para mover un
objeto. 
Cuando analizamos un negocio en la Red, existe una unica herramienta que repre-
senta lo mismo que la polea. Este experto en optimizar las empresas de Internet
se refiere a la TASA DE CONVERSION , una formula que permite saber porque los 
clientes se van de una determinada web. 
La tasa de conversión divide el numero de visitantes entre su numero de usuarios
(los que se registran o compran algo).
Según los expertos una tasa de conversión entre el 3% y el 5% puede considerarse
suficiente para el correcto funcionamiento de una web.  Por debajo del 2% se considera pobre  y un 10% es el estado optimo. Esto significa que, si uno de cada 10
visitantes acaba teniendo alguna participación activa en la página, esa empresa esta
funcionando.

LA PREGUNTA CLAVE
¿Esta orientada LA INTERFAZ del usuario a satisfacer las necesidades y deseos del 

usuario o es el quien debe adecuarse con esfuerzo a las caracteristicas del interfaz?.

EL GRAN ERROR: LA DISFUNCIONALIDAD (aspectos que no son faciles de utilizar o
comprender)

SENCILLEZ Y TECNOLOGiA.
Cuanto más sencilla es una web, más eficaz es, incorporando la suficiente tecnolo-
gia, claro esta. Las paginas cargadas de elementos digitales, con animación a base de tecnologias flash, pero sin carga informativa detrás, producen rechazo en la mayoria de los usuarios.

Hay una web que figura como ejemplo de sencillez y tecnología.
Visita www.ikea.es y fijate como combina ambas cosas, haciendo de su visita una
experiencia agradable. Estudiala a fondo.

LOS CINCO ELEMENTOS QUE MARCAN LA CALIDAD DE UN SITIO WEB

1.-EL INTERFAZ DEL USUARIO: Las web por las que resulta sencillo navegar suelen 
    registrar el mayor numero de accesos. Es muy importante que el internauta en-
    cuentre lo que busca fácilmente y sin complicaciones. Si no, es probable que NO
    VUELVA NUNCA.

2.- VELOCIDAD: Los internautas son IMPACIENTES. Una teoria dice que no esperan
     más de OCHO SEGUNDOS a que se cargue una página. Una página lenta es sino-
     nimo de fracaso.

3.- AUTOMATIZAR PROCESOS: Los internautas que acuden a un sitio web porque lo
     conocen, quieren resolver cuanto antes la transacción que han de realizar.
     Es importante FACILITARLES LA TAREA. Un buen ejemplo es el sistema de un
     clic de AMAZON  por el cual, una vez que se ha encontrado el producto que se
     desea, con apretar un solo boton, aparece la orden de compra con todos los da-
    
 tos del cliente que ha facilitado en anteriores visitas.

4.- PUBLICIDAD: Un banner diferente puede atraer muchas visitas. Aunque los acce-
     no se conviertan en compras, pueden servir para conocer el perfil del público.

5.- EL BOCA A BOCA: Un usuario satisfecho es la mejor publicidad para un sitio web

                     USER EXPERIENCE: EXPERIENCIA DEL USUARIO

El principal motivo para visitar un sitio web, según encuestas, es el BOCA-BOCA.
Es decir lo que la gente cuenta y dice.
Los puntos principales que hacen que vuelvan a visitar una web son:
---La calidad de los contenidos: 75%
---La facilidad de uso: 66%
---El tiempo de descarga: 58%
---La actualizacion : 54%.
La mejor forma de atraer nuevos usuarios y fidelizarlos es contar con una buena
USER EXPERIENCE.
El 75% de las personas abandonan el carrito de la compra.
Solo el 10% de las grandes webs son intuitivas y navegables, por eso absorben el
90% del trafico total de la Red.
En consecuencia el esfuerzo habrá de hacerse en ajustarse a las expectativas y necesidades del visitante.
El mercado de Internet es un mercado muy DURO y EXIGENTE.

                                 POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES
                                 LOS ERRORES MAS PELIGROSOS

Curso patrocinado por www.posicionamientoefectivo.com

ERROR 1 : SOBRECARGAR DE PALABRAS CLAVE TU WEB.

Muchos motores de búsqueda se sienten engañados si utilizas demasiadas palabras
clave en tu web.   No repitas excesivamente tus keywords en las etiquetas meta o en el texo de tu web.
Un ejemplo de lo que no deberia hacerse: “Los libros electronicos son fantasticos. Me encantan los libros electronicos. He leido cientos de libros electronicos. Puedes 
aprender mucho de los libros electronicos. etc, etc. Lo motores de los buscadores lo
considerarian SPAM  y tu web seria dada de BAJA COMPLETAMENTE.

ERROR 2: UTILIZAR MARCOS.

Muchos buscadores tienen problemas con las páginas de marcos. Algunos solo indexan la página conjunto de marcos y no cada una de las páginas individuales que son las que tienen el contenido real. También muchas veces la página de conjunto de marcos no esta optimizada con sus etiquetas meta ni tiene un contenido  como para conseguir un buen ranking.

ERROR 3: NO TENER UNA DIRECCION IP UNICA.

Si tu página no tiene una direccion IP única, corres un gran riesgo de ser expulsado o banneado de los indices de los motores. Los humanos nos guiamos por las URLS,
por ejemplo: www.tu-dominio.com, pero los spiders de los buscadores se guian por 
las direcciones IP que son direcciones de 4 numeros separados por puntos. Ejemplo: Cada dominio se puede traducir a un numero IP, por ejemplo, a la direccion
www.yahoo.es se corresponde con “64.58.76.225”. Si escribes esto: http://64.58.76.225 en tu navegador, verás que irás a la web de Yahoo. El problema 
surge, ya que muchos proveedores de hosting no te dan una direccion IP única sino
compartida con otros usuarios para ahorrar dinero. Ellos asignan un mismo numero IP a varios dominios. Ello quiere decir que cientos de páginas web pueden tener el mismo numero IP que la tuya.

Hay 3 razones por las que necesitas tu propia direccion IP independiente:

1.- Si compartes tu IP estas sujeto a cualquier tipo de infraccion que otras webs puedan estar cometiendo a la hora de conseguir un ranking en los buscadores.
2.- Si el sofware de la araña del buscador esta mal configurado podría indexar páginas de la misma direccion IP pero que no corresponden a tu dominio, esto tiene
graves consecuencias.
3.- Tener tu propia IP es un factor importante a tener en cuenta para el ranking de los
buscadores.

Cuando elijas un servicio de hosting asegurate de que te dan una IP UNICA NO COMPARTIDA por ningún otro cliente ni dominio.

Si quieres saber si estás compartiendo una IP con otros dominios aquí tienes una
manera de averiguarlo:
1.- Vete a la página “http://www.earmnesia.com/hostinfo/i.jhtml “ e introduce tu nombre de dominio. Si esta direccion no esta operativa ve a esta otra:
http://www.namespace.com/search/  e ingresa tu dominio en el campo “nslookup”.
2.- La página de resultados te mostrará una direccion IP (por ejemplo 64.58.76.225)
3.- Copia esta IP
4.- Abre una nueva ventana en tu navegador e ingresa tu IP
5.- Si aparece tu web tienes una direccion IP unica. Si aparece otra web o un mensaje de error, estas compartiendo tu IP con otros dominios.

ERROR 4: UTILIZAR TEXTO DEL MISMO COLOR QUE EL FONDO.

El color puede matar tu ranking. Uno de los trucos que te pueden resultar caros hoy en dia , es poner una serie de keywords repetidas a lo largo del texto de base con el mismo color del fondo de la página. Casi todos los motores de búsqueda conocen y PENALIZAN este truco e incluso pueden añadirte a su lista negra de sitios web.
Desafortunadamente el problema es que muchas veces sin quererlo puedes ser penalizado. Por ejemplo, imagina que creas una página web con un fondo negro y una tabla con un fondo blanco. Imagina que añades un texto en negro sobre la tabla,
este texto es visible para los humanos pero los motores pueden considerarlo SPAM 
porque no consideran el color de fondo de la tabla.

ERROR 5: ENVIAR CON DEMASIADA FRECUENCIA TU WEB A LOS BUSCADORES

Si envias con demasiada frecuencia tu sitio web a los buscadores estos pueden considerarlo como SPAM. 
Visita la web www.posicionamientoefectivo.com y descarga un video totalmente gratis que te proporcionará una herramienta muy útil  para optimizar tu posición en
los buscadores.

ERROR 6: UTILIZAR MUCHAS IMÁGENES Y MUY POCO TEXTO

Los spiders de los buscadores solo leen texto, pero no pueden leer el texto que esta
contenido en un archivo gráfico, gif o jpg, asi que si utilizas un monton de imágenes
en tu pagina, también debes tener texto o crear páginas especialmente optimizadas
con texto en ellas.
Algunos consultores o especialistas de la optimizacion te dirán que debes crear pá-
ginas DOORWAY O PAGINAS DE ENTRADA. Una página de entrada a grandes rasgos es una página especialmente optimizada para los buscadores compuesta por
TEXTO  y un link apuntando a tu web central. La Página doorway tiene que tener aparte del link de salida uno de entrada para que sea valorado por los buscadores.

ERROR 7: DAR DE ALTA UNA PAGINA QUE ES UNA REDIRECCION.

Si la página que has dado de alta en un buscador es una página redireccionada
probablemente no aparecerá en su index, ya que la mayoria de los motores de bus-
queda no indexan páginas que contengan una redirección o se limitarán a indexar
la página destino unicamente. 
Muchos webmasters han intentado engañar a los buscadores utilizando páginas con redirecciones y debido a esto la politica de estos han cambiado y LA MAYORIA HOY EN DIA NO LO PERMITEN.
Algunas veces tu proposito será totalmente licito, como por ejemplo cuando tienes
páginas antiguas que quieres redireccionar  a nuevas en tu web. Hay varias maneras de hacerlo:

1.-Puedes implementar una redirección del lado del servidor utilizando el mensaje de error: 301 Moved permanently, esto redireccionará a los usuarios a las nuevas pági-
nas y también les indicará a los robots de los buscadores que esta página se ha mo-
vido temporalmente . Algunos buscadores eliminarán la página de sus bases de da-
tos y algunos reemplazarán la página con la nueva sin variar tus rankings.
2.-En vez de utilizar la etiqueta de redirección META Refresh, puedes utilizar Java-
script para cargar un nuevo documento:
<SCRIPT LANGUAGE=”JavaScript”>
<!--
location, replace(“http://www.tu-nuevo-dominio.com”) ;
-- >
</SCRIPT>
Muchos robots ignoran el código Javascript asi que este metodo es mucho más
seguro.
3.-También puedes borrar la página antigua y crear una página de error 404 perso-
nalízado con un link en ella. Esto asegurará que los visitantes irán a la nueva página

si pulsan ese link.

ERROR 8: ALOJAR TU WEB EN UN HOSTING GRATUITO.

Algunos motores de búsqueda no indexan páginas residentes en servicios de hos- ting GRATUITOS, sus motivos son que han recibido demasiadas quejas de SPAM 
y que muchas de esas webs son de muy baja calidad en cuanto a contenido.
GOOGLE es la excepción ya que sigue indexando páginas alojadas en servidores de
Geocities.com o Tripod.com.
De todas maneras si te tomas en serio el hacer negocios por Internet, debes tener tu
propio nombre de dominio. Ponte por un momento en el papel de un cliente o visi-
tante de tu web e imagina si comprarías algún producto o servicio de una web con un nombre como el siguiente:
www.tuempresa.proveedorgratuitodehosting/categoría/tunegocio/home.htm

Seguramente esto te tiraría para atrás. Normal.
El nombre del dominio es una estrategia fundamental en el posicionamiento efectivo
en buscadores.

ERROR 9: TENER ERRORES EN LA SINTAXIS DEL ARCHIVO ROBOT.TXT

Para chequear la correcta sintaxis de este archivo en tu dominio visita la siguiente

web que te ofrece un recurso gratuito:
http://www.sxw.org.uk/computing/robots/check.html

ERROR 10: TENER UNA URL CON CARACTERES ESPECIALES.

Algunos buscadores tienen problemas a la hora de indexar URLs con caracteres especiales como los siguientes:
(&)-----($)------(=)-----(%)------(?)
Estos caracteres se suelen utilizar en páginas generadas dinámicamente o paginas
activas.
Las páginas activas en el servidor o ASP son de gran ayuda para actualizar conteni-
dos y trabajar con bases de datos pero son un problema de cara a la optimizacion con los buscadores. Ya que estas páginas no existen hasta que el visitante envia una petición al servidor y este la configura de manera activa en ese mismo momen-
to. Desafortunadamente las páginas generadas dinamicamente pueden ser un pro-

blema para las arañas de los buscadores ya que son páginas que no existen hasta 

que son pedidas por el visitante.
Las excepciones de momento son las arañas de GOOGLE e INKTOMI que si son 

capaces de indexar páginas dinámicas.
ALTAVISTA y LYCOS , por ejemplo no pueden indexar estas páginas.

ERROR 11: TENER UNA POPULARIDAD DE LINKS MUY BAJA.

La popularidad de links es hoy en dia uno de los factores determinantes a la hora de conseguir un buen ranking con los motores de búsqueda. Forma parte de las llama-
dos OFF-PAGE FACTORS o factores fuera de la página que más importancia ha cobrado en la actualidad.
La popularidad de links mide el número de links que apuntan a tu página y también la calidad de esos llinks. LA CALIDAD ES MAS IMPORTANTE QUE LA CANTIDAD.
Si una página importante hace links a la tuya el peso es mayor que si lo hace una 

página poco conocida. La mayoria de los buscadores más importantes utiliza este 

factor para determinar su ranking entre otros ALTAVISTA, INKTOMI, MSN, HOTBOT.
Para GOOGLE es incluso EL FACTOR MAS IMPORTANTE para determinar la calidad de una página.
La idea principal es que cuantas mas webs apunten a la tuya quiere decir que tienes

una web que ofrece un CONTENIDO DE CALIDAD y eso es lo que más valoran los

motores de búsqueda.

ERROR 12: NO TENER EN CUENTA EL TIEMPO DE ESPERA TRAS EL ALTA DE UN

                    NUEVO NOMBRE DE DOMINIO.

Hay un error muy frecuente que suelen cometer personas inexpertas y es el siguiente: Inmediatamente después de haber registrado el nombre de dominio 

se procede a dar de alta la URL en los buscadores.
Es importante saber que lleva de 2 a 4 dias hasta que el dominio esta plenamente

activo. Todos los proveedores de acceso a Internet deben actualizar sus tablas

de DNS  para poder reflejar las nuevas localizaciones, a este proceso se le deno-

mina PROPAGATION.

Los buscadores también deben actualizar sus tablas de DNS y hasta que eso se

haga, el nuevo dominio no funcionará.
Asi que cuando registres un dominio DEBES ESPERAR DE 48 A 72 HORAS ANTES DE ENVIAR EL ALTA DE ESA URL A LOS BUSCADORES.

ERROR 13: 
NO REENVIAR TU WEB SI HAS HECHO UN CAMBIO DE HOSTING

                     O DE NOMBRE DE DOMINIO.

Cada vez que cambias tu nombre de dominio o de proveedor de hosting, tu

IP y DNS cambian.

Esto quiere decir que si cambias de proveedor de hosting o de nombre de dominio

debes reenviar tu web a los buscadores . Después de algún tiempo ellos entenderán

que tu IP y DNS han cambiado y borrarán las antiguas de su index.

       LA IMPORTANCIA DE UNA BUENA CARTAS DE VENTAS.

     SIN UNA BUENA CARTA DE VENTAS NO TENDRÁS ÉXITO 
                                       EN INTERNET

¿Qué es una carta de ventas?. Cuando visitan tu pagina web y tu contestas con un e-mail, esta comunicación es vital para conseguir un cliente.
Para resumir, en este e-mail o carta de ventas habrás de tener en cuenta 3 reglas

de oro:


 REGLA Nº 1 : DEBES PONER ENFASIS EN LOS BENEFICIOS DE TU PRODUCTO

                         Y NO SUS CARACTERISTICAS.

Tienes que ponerte en la situación de tu cliente y explicarle lo que el cliente quiere 

oir de tu producto. Haz una lista con todos los beneficios de tu producto y expón

solo los MAS IMPORTANTES. No intentes engañar al cliente ni trates de convencer-
lo con palabrareria. Expón objetivamente los beneficios y deja que el cliente se CONVENZA A SI MISMO.

REGLA Nº 2 : EL ENCABEZADO DEBE ATRAER LA ATENCION DEL LECTOR EN          
                        SOLO SEGUNDOS

Si en los primeros 5 segundos de leer tu misiva, el cliente no encuentra algo que le interese, se marchará a otro sitio web.
Entonces se deberá emplear todo el esfuerzo en desarrollar un encabezado que atraiga poderosamente la atención del futuro cliente.
Utiliza palabras SINTETICAS que tengan mucho contenido y pocas letras, por ejemplo:
”Resuelve tus problemas”, “gana mucho dinero”,” lo primero es la salud”, “muchas personas lo han conseguido”, “producto único en el mercado” etc.
Ideas, claro esta, relacionadas con tu producto o servicio. 
Ideas que transmitan optimismo y positividad.
Recuerda: “LOS PRIMEROS 5 SEGUNDOS” deciden la batalla.

REGLA Nº 3: ESCRIBE TUS COMUNICADOS SOLO PARA TU MERCADO OBJETIVO

De nada sirve tratar de vender un video juego a una señora de cincuenta años.
Perderás tiempo y dinero en el empeño.
Por más bueno que sea tu producto es muy difícil que pueda resultar atractivo para

todo el mundo, por lo tanto solo debe dirigirse a su mercado objetivo.
Tu producto es útil solo para un determinado grupo de personas, escribe pensando

en las necesidades que tienen estas personas, en sus problemas, sus deseos.

Para una información mas extensa sobre este tema visita: www.vendermas.net
---------------------------------------------------------------------------------------

 TE PRESENTAMOS 

GOLDEN  E-MAIL


Pack para ganar dinero en INTERNET leyendo e-mails.

Puedes ganar desde 200 a 1.000 euros, dependiendo del tiempo que le dediques.
El limite lo pones tu.

TE EXPLICAMOS COMO Y TE ADELANTAMOS QUE DARTA DE ALTA 
ES COMPLETAMENTE GRATIS.

Para  una completa información y darte de alta visita :

 www.multisolucionesnet.com/goldenemail

En esta pagina web te explicamos como tienes que proceder para ganar mucho 
dinero en Internet leyendo e-mails. Tambien te facilitamos darte de alta en 
todas las empresas las cuales hemos comprobado que pagan y que son serias.


RESUMEN DE SU FUNCIONAMIENTO


1.-Introduccion

La industria de la publicidad y el e-mail marketing en Internet mueve millones de euros por lo que hay mercado y posibilidades de ganar dinero leyendo e-mails. Como sabras para estas empresas de publicidad les esta prohibido hacer SPAM, por lo que la manera  mas eficaz de hacer publicidad es pagar la lectura de sus e-mails. Y piensa que cada año habra mas posibilidades. El futuro esta ahi.

Cobraras aproximadamente 0,03 e por cada e-mail que leas y leer cada e-mail lleva segundos. Y tambien cobraras por tus referidos (personas que tu introduzcas a las empresas que te des de alta). Con lo cual con el tiempo puedes construir un equipo que te dara unos ingresos elevados.

Ganar mucho o poco dinero depende de ti. Nosotros te damos las 
herramientas y experiencia.


¿Estas listo/a para afiliarte gratuitamente?

Entra en  www.multisolucionesnet.com/goldenemail

y date de alta en las empresas que te proponemos y empieza a ganar dinero
---------------------------------------------------------------------------------------------------
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